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Card & Gift ShopDirectSmile®

• �Maximierte Produktauswahl –  

Minimierter Verwaltungsaufwand

• �Inklusive Bildpersonalisierungs- 

Technologie vom Marktführer

• �Multishop-fähig

• �Automatische Workflows vom  

Kundenauftrag bis zur Erstellung  

der Druckdaten

Personalisierte Produkte und Fotogeschenke online verkaufen



DirectSmile Card & Gift Shop

Der beste Weg, bildpersonalisierte Produkte zu verkaufen

• �Richten Sie für Ihren B 2 C-Vertrieb Ihre eigene Webseite ein

• �Richten Sie mehrere Online-Shops mit unterschiedlicher Darstellung ein, um eine 

Vielzahl von Kunden anzusprechen

• �Motivieren Sie zum Kauf mithilfe personalisierter, verbindlicher Produktabbildungen

• �Verwenden Sie druckfertige Vorlagen oder entwerfen Sie Ihre eigenen Produkte

• �Schaffen Sie grenzenlose Produktvariationen 

• �Lassen Sie Online-Aufträge automatisch auf Ihrem Digitaldrucksystem produzieren

Dieser Shop ist schnell mit Ihren Bestsellern gefüllt

Wie können Sie den DirectSmile Card & Gift Shop nutzen?

Wählen Sie einen  
Dokumenten Master für  
die Art des Produktes.

Nun per drag  &  drop einfach das Masterkenn- 
zeichen zu einem oder mehreren Bildsets 
hinzufügen und die Produkte sind angelegt!

Sofort nachdem Sie die Eigenschaften definiert 
haben, erscheinen die neuen Produkte im Shop.

Der DirectSmile Smile Card & Gift Shop ist ein komplettes Geschäftsmodell. Verkaufen Sie Gruß- 

karten, Foto-Produkte, Becher, Geschenkbücher ... Und das Beste: Sie könnten innerhalb nur 

weniger Tage startbereit sein. Dieser Shop wurde speziell für den Online-Vertrieb personalisierter 

(Druck-) Produkte konzipiert und ist perfekt auf die Bedürfnisse des privaten Internet-Nutzers 

zugeschnitten.

Als integrierte Lösung enthält die Software nicht nur das Shop-Frontend, sondern auch die  

preisgekrönte DirectSmile Technologie für Bildpersonalisierung und den Druck variabler Daten. 

Als Betreiber des Shops können Sie Druckdokumente, Bildpersonalisierungen und – ganz ohne 

Programmierkenntnisse – die Online-Vorschaubilder kreieren. Die Software sorgt für die Abwick-

lung der Aufträge, stellt Bezahlmethoden zur Verfügung und erstellt die Druckdateien.

Einen neuen Vertriebsweg im Internet zu schaffen ist einfacher als Sie denken. Mit seinem un-

komplizierten Ressourcen-Management und automatisierten, intelligenten Arbeitsabläufen sorgt 

der Card & Gift Shop dafür, daß Sie effizient in die Welt des Online-Business einsteigen. 



DirectSmile Card & Gift Shop

Der beste Weg, bildpersonalisierte Produkte zu verkaufen

• �Webshop, Endkunden-optimiert und besonders benutzerfreundlich

• �Bildpersonalisierung und volle VDP-Funktionalität enthalten, Upload von Daten-

banken möglich

• �Ideal für Fotoprodukte

• �Automatisch generierte, fotorealistische Vorschaubilder und sofortige, verbind- 

liche Vorschau personalisierter Produkte

• �Automatisierter Workflow vom Bestellvorgang über das Ausschießen bis zum Drucken

• �Intelligenter „Digi-Print“ Workflow: bestellübergreifendes Sammeln formatgleicher 

Aufträge und Ausgabe auf einem Druckbogen

• �Multishop-Fähigkeit

Highlights

Diese Vorschau animiert zum Kauf

Wie wird ein personalisiertes Produkt am besten verkauft? Über die 

personalisierte Vorschau! Im DirectSmile Card & Gift Shop geben Sie 

nach nur 2 Mausklicks Ihren Namen ein und bekommen das individua

lisierte Produkt zu sehen. Das begeistert jeden Kunden und weckt den 

Kaufimpuls. Und weil sie wirklich bekommen, was sie sehen, werden 

Ihre Kunden hundertprozentig zufrieden sein. Das klingt nach einer 

Menge Arbeit? Im Gegenteil! Die fotorealistischen Produktabbildungen 

kreieren Sie unkompliziert selbst, ganz ohne Programmieren.

Multiple Shops im individuellen Look 

Die Multishop-Fähigkeit des DirectSmile Card & Gift Shop ver- 

setzt Sie in die Lage, einfach selbst untergeordnete Shops zu 

erstellen. Verkaufen Sie Ihre Produkte über verschiedene Shops 

an unterschiedliche Zielgruppen oder betreiben und admini- 

strieren Sie Shops für Ihre Kunden. Um das auch optisch umzu-

setzen, haben wir einen unkomplizierten aber leistungsfähigen 

Weg gefunden, den Auftritt jedes Shops anzupassen. Erstellen 

Sie einfach mit einem Editor neue Designs oder verändern  

sie vorhandene. Über Farbschemata oder Cascading Stylesheets verändern Sie ganze Looks mit 

einem einzelnen Mausklick. Auch unterschiedliche Sprachen realisieren Sie über das Administra-

tions-Werkzeug.

Erstellen und verkaufen Sie tolle Fotogeschenke! 

Profitieren Sie vom Verkauf beeindruckender Fotogeschenke wie 

Bücher oder Karten mit individuellen Fotos. Die Kunden können ihre 

Fotos im Shop hochladen, sie verwalten, editieren (z. B. Filter anwen-

den) und für beliebige Produkte nutzen, zu denen dann auch sofort 

wieder eine Vorschau verfügbar ist.
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Funktionen
• �Webshop zum Anzeigen und Verkaufen bildpersonalisierter 

Produkte

• �Marktführende Bildpersonalisierung integriert

• �Fotoprodukte: eigene Dateien hochladen, beschneiden und 

Filter anwenden

• �Verbindliche Vorschau (Druckdokumente sind Online-Doku-

mente)

• Dynamisch erzeugte, fotorealistische Produktabbildungen

• �Echtes VDP: ganze Datenbanken hochladen

• �Suchmaschinen optimierte Technologie (REST)

• �Browser basierte Administration von Usern, Accounts, 

Produktkatalogen, Produkten und Production Servern

• �Automatisierter Workflow: Vom InDesign Layout über Bildper-

sonalisierung bis zur Bestellabwicklung und Druckproduktion

• �DigiPrint Workflow: bestellübergreifendes Sammeln format-

gleicher Aufträge zur Produktion im Mehrfachnutzen

• �Druckjob-Übersicht im Browser, Zuweisung zu Workflows

• �Unterstützt komplexe Regeln für die Zuweisung von Workflows

• �Automatisches Ausschießen (nachträgliches Ändern möglich)

• �Elektronisches Jobticket

• �Benutzerorientierte Workflowstationen (z. B. Finishing) 

• �Aufträge jederzeit einseh- und nachdruckbar

• �Skinning: Editor für flexibles Shop-Design, Farbschemata, 

Cascading Stylesheets

 
• �Multishop-Funktionalität, Kundenstamm und Produktatalog 

wahlweise gemeinsam / getrennt 

• �Produktverwaltung mit virtuellen Produkten ohne Redundanzen 

• �Hierarchische Produktverwaltung und Produktgruppen, Mehr-

fachzugehörigkeit möglich

• �Individuelle Produkt-Tags (Zeichenketten) zum Filtern / für 

Kataloge

• �Produktvariationen mit eig. Namen, Vorschaubilder, Eigen-

schaften, Kennzeichnungen und Ebenen-Einstellungen

• �Benutzerdefinierte Produkt Eigenschaften (z. B. Version,  

Eigenschaften externer Applikationen)

• �Gesamtansicht, benutzerdefiniertes Sortieren und Ein- /Aus-

blenden aller Elemente

• �Kompletter / teilweiser Export der Elemente

• �Produktempfehlung mit E-Mail Weiterleitung der Vorschau

• �Individuelle Motive in Kalendern

• �Alternative Lieferadresse (direkt zum Beschenkten)

• �Bezahlsystem (PayPal / PrePaid Kundenkonto)

Minimalanforderungen Hard- und Software

Über 400 verkaufsfertige Produkte bei Auslieferung schon enthalten!

• Windows Server 2008 Standard Edition x 64 inkl. 5 Cals 

• 2 x Intel Xeon Quad Core CP 2.4 GHz Minimum 

• 16 GB System Memory 

• 500 GB redundanter Festplattenplatz

• 1280 x 1024 Display High Color  

• 1 Giga Bit Netzwerkkarte 

• Redundante Stromversorgung empfohlen 

• Optimiert für Internet Explorer 8

DirectSmile GmbH

Alt-Moabit 60

D-10555 Berlin

Tel.	+ 49 (0) 30   /  62 777-111

Fax	+ 49 (0) 30   /  62 777-122

www.directsmile.de

sales@directsmile.de


